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W ramach Projekiu zapesmiamy bezplatnie:

B kurs i egzamin,

B profesjonalng kadrg trenerdw,

B materiaty szkaleniows,

B oprogramowanie PHPP 2007 (kazdy
ucrestnik otrzyma licencje na wiasnod &)

B catering podczas szkolen,

B nocleg dia osdb zamieszkujgcych poza

Uezestnikiem Projekty mode byé podmiot, kKidng:

B ma sledzibe lub oddzial na terenie wojewddziwa Slaskiego,

® prowadzi dzialalnogéé w branty budowlane] (sekcje F: 41, 42, 43,
m sekcja M: T1),

B maode ubiegat sig o pomoc de minimis,

m w latach 2007-2012 nie korzystalo ze wsparcia szkoleniowego

iMub doraderego w ramach konkursdw agloszronych dia poddzialania 8.1.1
1 8.1.2 POKL przez WUP w Katowicach.

migjscowodcia, w ktorej odbywa sie
a 5 a Pl ml.d.‘-
Uczestnikami szkolenia mogg byc
zaréwno wlasciciele, B
wspolwlasciciele | wspélnicy, i EAPTALLUCTK|  iiomes

jak i pracownicy zatrudnieni, — -""'TF- —
na podstawie umowy o prace. iy ldenis Sudowsicom Payanep

Projeki wspoSinansowany preez Unie Europejska

w ramach Europe{aklegs Funduszu Spoecznaga

Istniejaca od 16 lat Grupa Polskie Sklady Budowlane jest naj-
wigksza i najszybciej rozwijajaca si¢ siecig hurtowni materiatow
budowlanych oraz sklepéw dom i ogrod w Polsce. Obecnie zrze-
sza 331 matych i $rednich firm, ktére prowadza handel w 428
sktadach budowlanych, 154 sklepach detalicznych PSB-Mrowka
oraz 27 Centrach Budownictwa PSB-Profi (dla profesjonalistow).

Udziat Grupy PSB w krajowym rynku dystrybucji wyrobow bu-
dowlanych szacowany jest na ok. 14%, a w rynku hurtowym na po-
nad 27%. Oferta centrali PSB to ok. 150 tys. pozycji asortymento-
wych pochodzacych od przeszto 500 dostawcoéw. Dominujaca gru-
pa sa wyroby chemii budowlanej (ok. 20% przychodow spotki Gru-
pa PSB). W 2013 r. przychody ze sprzedazy firm handlowych bg-
dacych akcjonariuszami Grupy PSB SA wyniosty ok. 4,98 mld zt
(wzrost o przeszto 3% w poréwnaniu z 2012 r.), a przychody
spotki Grupa PSB (centrali) — przekroczyty 1,78 mld zl (wzrost
o prawie 8% w stosunku do 2012 r.).

Corocznie od dwunastu lat Grupa PSB organizuje targi dla
swoich akcjonariuszy (sktadow PSB) i dostawcéw, ktorymi sa
producenci materiatdw budowlanych. W tym roku odbyly si¢ juz
po raz jedenasty w Kielcach na terenach targowych. Przez dwa dni
(19 — 20 marca) trwaly negocjacje cen i termindéw dostaw oraz
podpisywanie umow, gdyz na targi PSB przyjezdzaja tylko i wy-
Tacznie przedstawiciele firm handlowych zainteresowani zakupa-
mi. Duzy ruch na stoiskach przeszto 305 wystawcow, wsrod kto-
rych dominowali producenci materiatéw budowlanych, ale byty tez
m.in. banki, satysfakcjonowal nie tylko organizatorow. Jest szan-
sa na rekordowy wynik, jesli chodzi o zaméwienia — powiedziat

12. Targi Grupy PSB

podczas konferencji prasowej Bogdan Panhirsz — Dyrektor Zarza-
du Grupy PSB. Prognozy okazaly si¢ stuszne, na targach zawar-
to 9700 kontraktow na kwotg prawie 250 mIn zI. Odbyly sig tez dwie
prezentacje dla uczestnikow: ,,Jak budowa¢ domy energooszczedne”
oraz ,,Kontrowersyjne zagadnienia w podatku VAT”. Sponsorami
generalnymi 12. Targéw Grupy PSB byly firmy Atlas i Rockwool.
Jak podkreslit Mirostaw Lubarski — Dyrektor Marketingu Gru-
py PSB, organizacja ta korzystajac z efektu skali, od wielu lat ku-
puje taniej niz inni odbiorcy nie tylko materiaty budowlane, ale tez
rozne wyroby i ustugi niezbedne do funkcjonowania firm naleza-
cych do akcjonariuszy PSB. Sa to m.in. samochody osobowe, woz-
ki widlowe, telefony komorkowe, paliwa, ustugi informatyczne,
ustugi kurierskie, a od 2014 r. rowniez energia elektryczna. Efek-
tem tego jest liczona w milionach ztotych obnizka kosztow funk-
cjonowania akcjonariuszy Grupy PSB — twierdzi Dyrektor Lubar-
ski — i dobre rokowania, jesli chodzi o rozw6j Grupy. W 2014 r.
oprocz 15 nowych centrow PSB Profi, planowane jest otwarcie
ok. 40 sklepow detalicznych PSB-Mrowka oraz przyjecie kilkunas-
tu nowych sktadow budowlanych w poczet akcjonariuszy.
PSB-Profi wyrézniaja si¢ bogatym asortymentem markowych
wyrobow i nowoczesnych technologii, dostepnych od reki lub na za-
mowienie, dzigki czemu moga obstugiwac kazda inwestycjg budow-
lana. Ponadto oferuja m.in. pomoc doradcza (doradztwo technicz-
ne na budowie i pomoc w kalkulowaniu kosztow inwestycji), ob-
shuge zamowien z placu budowy, szkolenia dla firm budowlanych,
wilasna flote transportowa, wynajem sprzg¢tu specjalistycznego.
Krystyna Wisniewska
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Nagrodzone Ztotym Medalem MTP
na targach BUDMA 2014 okna do da-
choéw ptaskich typu F firmy Fakro sg
idealnym rozwigzaniem w przypadku
pomieszczen, w ktérych nie ma mozli-
wosci zastosowania standardowych
okien pionowych. Doswietlajg one wne-
trza naturalnym sSwiattem, umozliwiajg
przewietrzanie pomieszczen oraz cha-
rakteryzujg sie wysoka funkcjonalno-
$cig i doskonatymi parametrami termo-
izolacyjnymi (U = 0,76 Wm?/K), ponie-
waz zostaty wyposazone w nowatorski
czteroszybowy pakiet. Oprocz tego me-
dalowego rozwigzania firma zaprezen-
towata okna do dachoéw ptaskich typu C
réwniez z termoizolacyjnym pakietem
czteroszybowym, a dodatkowo z kopu-
ta wykonang z poliweglanu, a ponadto
wiele innych nowosci, m.in. markizy ze-
wnetrzne, a wsrdd nich markize VMZ
Solar do okien pionowych oraz schody
wyposazone w termoizolacyjna klape.

Markiza VMZ Solar to potaczenie
skutecznej ochrony pomieszczenia
przed nagrzewaniem z komfortem ob-
stugi. Markiza sterowana jest pilotem
lub obstugiwana automatycznie i za-
pewnia osiem razy skuteczniejszg
ochrone przed nagrzewaniem po-
mieszczenia w poréwnaniu z zastona-
mi wewnetrznymi, umozliwiajac jedno-
cze$nie doptyw naturalnego Swiatta
i kontakt wzrokowy z otoczeniem. Po-
siada system automatycznego urucho-
mienia w zaleznosci od nastonecznie-
nia. Przy duzej ilosci stofnca markiza
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samoczynnie sie rozwija, a gdy jest po-
chmurno zwija, zwiekszajac doptyw na-
turalnego $wiatta. Widac wiec, ze inno-
wacyjne rozwigzania dotyczg nie tylko
okien dachowych, w produkcji ktérych
Fakro zajmuje drugie miejsce na Swie-
cie i ma 15% udziatu w globalnym ryn-
ku (70% produkcji stanowi obecnie
eksport).

Wérdd wielu innych osiggnieé firmy Ja-
nusz Komurkiewicz, Dyrektor Marke-
tingu wymieniat m.in. 103 patenty, najcie-
plejsze na rynku okna dachowe, najwiek-
szg produkcje schodéw stropowycyh,
a wkrotce pojawig sie tatwe w montazu
segmentowe schody miedzykondygna-
cyjne oraz dodatki wewnetrzne do okien
pionowych. Fakro moze poszczyci¢ sie
réwniez szybkoscig dostaw. Obecnie
w ciggu trzech dni roboczych dostarcza
okna do kazdego miejsca w catej Euro-
pie — podkreslit Dyrektor Komurkiewicz
podczas konferencji prasowej na
targach BUDMA 2014.

Podczas seminarium ,Domy przy-
sztosci — aktywne czy pasywne”, zor-
ganizowanego przez Ambasade Kro-
lestwa Norwegii w Polsce, zaprezento-
wano budownictwo energooszczedne
w tym kraju oraz zasady finasowa-
nia przedsiewzie¢ energooszczednych
w Polsce ze srodkéw norweskich (Nor-
way Granto i Green Industry Innowava-
tion Program). Jak twierdzi Kiell Arne
Nielsen, Radca Handlowy Ambasady
Krélewstwa Norwegii — mate i srednie
polskie przedsiebiorstwa mogg ubie-
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gac sie o granty na nowe rozwigzania
w dziedzinie ochrony $rodowiska
i energooszczednych technologii. Na
ten cel przeznaczono 17 min zt. Jesli
wystapig wspdlnie z partnerami nor-
werskimi, to majg wieksze szanse i lep-
sze warunki uzyskania wsparcia.
Udziat firmy norweskiej (co najmniej
30%) np. w postaci ustug, wymagany
jest rowniez w przypadku ubiegania sie
firmy polskiej o norweski kredyt eks-
portowy udzielany na bardzo dobrych
warunkach finansowych.

O domach energooszczednych
w Norwegii oraz obowigzujacych prze-
pisach méwita Marta Eggersten, ar-
chitekt z Association of Consulting Ar-
chitects in Norway. Wszystko zaczeto
sie w 2008 r. Przygotowano wowczas
przepisy, ktorych celem byto zmniej-
szenie zuzycia energii w budynkach,
ale jednoczesnie wymagaty one, aby
domy byty przyjazne uzytkownikom.
Od 2010 r. obowigzuje w Norwegii
wspoétczynnik U $cian wynoszacy 0,13
+0,2 W/m?K, a od 2015 r. zmniejszy sie
do 0,08 — 0,16 W/m?K.

Pierwszy dom pasywny zbudowano
w Oslo w 2010 r., twierdzi Marta Egge-
sten. Obecnie tego typu domy sa tyl-
ko 10% drozsze od tradycyjnych, po-
niewaz rynek sie juz przygotowat do
nowych wymagan cieplnych. Swoje do-
Swiadczenia Norwegowie chcieliby
upowszechniaé na polskim rynku. W tej
chwili przygotowywany jest program
wspotpracy.



