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Ewelina Kowatko: Prosze zapre-
zentowac wizytéwke firmy.

Ryszard Matyka: Grupa Vistal to fir-
ma z polskim kapitatem i ponad 22-let-
nim do$wiadczeniem na rynku polskim
i europejskim, ktorg tworzy 11 spotek.
Jestesmy liczacym sie w Polsce produ-
centem specjalistycznych, wielkogaba-
rytowych konstrukgji stalowych o naj-
wyzszej jakosci. Nasze doswiadczenie
i organizacja pozwalajg na wykonanie
réznorodnych typow konstrukcji stalo-
wych zaréwno dla partneréw polskich,
jak i zagranicznych, w tym na bardzo
wymagajacych rynkach skandynaw-
skich czy na rynku niemieckim.

Oferujemy zaawansowane technicz-
nie i wysoko przetworzone produkty
oraz ustugi dla takich sektorow, jak in-
frastruktura, offshore, budownictwo ku-
baturowe, energetyka, ochrona $rodo-
wiska. Ponadto w ramach $wiadczo-
nych ustug znajdujg sie kompleksowe
ustugi wykonywania powtok antykoro-
zyjnych, w tym cynkowania ogniowego.
Kompleksowa, bogata oferta to nasza
istotna przewaga konkurencyjna.

EK: Na poczatku stycznia br.
Grupa Vistal zadebiutowata na GPW.
Jaka jest obecna strategia firmy?

RM: Konsekwentnie realizujemy
strategie dalszego umacniania pozycji
rynkowej w Polsce oraz ekspansji
na rynkach zagranicznych, a takze dy-
wersyfikujemy dziatalno$¢ zaréwno
pod wzgledem produktowym, jak i geo-
graficznym. Naszym celem jest aktyw-
ne pozyskiwanie zlecen przede
wszystkim w rozwojowych i bardzo
atrakcyjnych sektorach, w ktorych dzia-
tamy, i state zwiekszanie efektywnosci
kosztowej prowadzonej dziatalnosci.
Obecnie gtéwnym kierunkiem rozwoju
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Nasza pozycja

to wynik przemyslanej
| konsekwentnie
realizowanej strategii

Z Ryszardem Matyka, Prezesem Zarzgqdu Vistal Gdynia S.A.

rozmawia Ewelina Kowatko

Grupy jest perspektywiczny sektor ma-
rine-offshore. Offshore to konstrukcje
wielkogabarytowe i urzadzenia dla
przemystu morskich platform wiertni-
czych oraz morskiej energetyki wiatro-
wej, a marine to statki do obstugi plat-
form wiertniczych oraz ich elementy,
a takze konstrukcje dla infrastruktury
portowej. 2014 r. rozpoczelismy z port-
felem zamowien siegajacym 276 min zt,
przy czym segment offshore i marine
stanowit w nim 27%. Drugim strategicz-
nym segmentem naszej dziatalno$ci
jest budowa konstrukcji stalowych mo-
stéw, ale duzg role odgrywa takze bu-
downictwo specjalistyczne (kubaturo-
we, przemystowe, hydrotechniczne).

EK: Jaka jest struktura sprzedazy
wytwarzanych przez Panstwa kon-
strukcji stalowych wg segmentéw
rynku? Czy w przypadku ktéregos
z nich zamierzacie Panstwo zwiek-
szy¢ sprzedaz?

RM: Dziatamy w kilku branzach
w Polsce i na rynkach zagranicznych.
Kazdy sektor wymaga zastosowania
przez nas odmiennych technologii.
Dzieki kompetencjom kadry, wielolet-
niemu doswiadczeniu i dogodnemu
potozeniu geograficznemu mozemy
doskonale wykorzystywac potencjat
produkcyjny Grupy.

Budownictwo infrastrukturalne, w ra-
mach ktérego wykonujemy gtéwnie
stalowe obiekty mostowe i z ktérym je-
stesmy najdtuzej zwigzani, stanowito
po trzech kwartatach 2013 r. 44%
sprzedazy Grupy. Chciatbym jednak
podkresli¢, ze projekty infrastrukturalne
realizujemy zaréwno w Polsce, jak
i od kilku lat za granica.

Realizacje z segmentu marine-
-offshore — zwigzane przede wszyst-

kim z przemystem wydobycia ropy
i gazu — po trzech kwartatach 2013 r.
stanowity 38% przychodéw Grupy.
Nasza dziatalno$¢ nadal chcemy opie-
ra¢ rownomiernie na dwéch gtéwnych
segmentach — marine-offshore i infra-
struktura. Podstawowe dla nas dziaty
sg uzupetniane pozostatg dziatalno-
Scig, takg jak budownictwo specjali-
styczne, produkcja konstrukcji ze sta-
li specjalnej czy zabezpieczenia anty-
korozyjne (cynkowanie ogniowe).

EK: Macie Panstwo na swoim kon-
cie wiele prestizowych inwestycji,
ukonczonych lub w trakcie realiza-
cji. Prosze wymienic kilka z nich.

RM: Wsréd zrealizowanych przez
Grupe Vistal obiektéw sg tak prestizowe
jak most Potnocny w Warszawie,
most Solidarnosci w Ptocku (montaz
przesta), most w Putawach, ekrany
pottunelowe na trasie AK w Warsza-
wie, mosty w Niemczech, Szwecji
i Norwegii, elementy konstrukcji plat-
form wiertniczych na Morzu Pétnoc-
nym, barka do utylizacji $niegu dla
Oslo (Norwegia), sluzy elektrowni
wodnej Hissmofors (Szwecja) czy
konstrukcja stalowa hali widowisko-
wo-sportowej w Szczecinie (Polska).
Obecnie realizujemy m.in. most gen.
Stefana Grota-Roweckiego w War-
szawie, most w Potancu, rampe por-
towa w Szwecji i wiele innych projek-
tow. Lacznie braliSmy udzial w bu-
dowie ponad 130 mostéw w Polsce
i za granica, w tym 5 duzych mostow
na Wisle. Dzieki zyskom wypracowa-
nym w tym segmencie moglismy zain-
westowaé w rozwoj dziatalnosci w no-
wych segmentach, takich jak marine-
-offshore, w ktérym stopniowo zwiek-

szamy swoj udziat.
>
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[Fot. Vistal Gdynia]

EK: Kilka lat temu, przewidujac
spowolnienie gospodarcze, firma
Vistal Gdynia rozpoczeta ekspansje
na rynki zagraniczne. Ktére z nich sg
dla Panstwa najbardziej perspekty-
wiczne i dlaczego?

RM: Widzac zmieniajace sie warun-
ki rynkowe i spodziewajac sie stabszej
koniunktury w segmencie budownictwa
infrastrukturalnego, zmienili§my strate-
gie Grupy. Juz w 2008 r. rozpoczelismy
program inwestycyjny, ktory zwiekszyt
nasze mozliwosci produkcyjne i unieza-
leznit nas od koniunktury w jednym seg-
mencie. Dostep do nabrzezy portu Gdy-
nia daje nam znakomite mozliwosci
eksportowe. Dzieki temu mozemy za-
pewni¢ naszym klientom kompleksowe
rozwigzania, prefabrykacje konstrukc;ji
stalowych, dostawe i w wielu przypad-
kach montaz na placu budowy.

Dziatamy w perspektywicznych sek-
torach, a rozw¢j firmy opieramy na pro-
dukcji dla rynku offshore. Chcemy, by
byt on jedng z najwazniejszych czesci
przychodow Grupy. Naturalnym kierun-
kiem naszej dziatalnosci jest rynek
skandynawski, gdzie jest ulokowana
wiekszo$¢ naszego eksportu w sek-
torze infrastruktury i budownictwa
specjalistycznego. Stawiamy przede
wszystkim na rozwoj eksportu, ktéry
jest przyszioscig dla Grupy Vistal.

EK: Jaki procent Panstwa produk-
cji stanowi obecnie eksport kon-
strukcji stalowych? Jak zmieniaf sie
on na przestrzeni lat?

RM: Sprzedaz eksportowa po
trzech kwartatach 2013 r. stanowi po-
nad potowe przychodéw Grupy. Dla
poréwnania w 2012 r. stanowita 42%,
aw 2011 r. tylko 9% przychodéw. Je-
steSmy zadowoleni z obecnego pozio-

2°2014 (nr 498) [ISSN 0137-2971

Nowo wybudowana wytwornia konstrukeji
[Fot. Vistal Gdynia]

stalowych Grupy Vistal

mu sprzedazy eksportowej i bedziemy
ja nadal rozwijac.
EK: W jaki sposob dbacie Panstwo
o jakos¢ wytwarzanych konstrukcji
stalowych i Swiadczonych ustug?
RM: Oferta Grupy Vistal spetnia naj-
wyzsze wymagania wynikajgce z krajo-
wych i europejskich norm, a takze spe-
cyficznych wymagan branzowych, m.in.
w przypadku konstrukcji offshore,
obiektéw kolejowych czy dzwigowych.
Pracujemy w oparciu o EN 1090 oraz
normy krajowe naszych klientéw. Po-
twierdzeniem jakosci sg $Swiadectwa
i certyfikaty wraz ze sprawnie funkcjo-
nujacym Zintegrowanym Systemem
Zarzgdzania zgodnym z normami:
ISO 9001:2008 (system zarzadzania
jakoscia), ISO 14001:2004 (system za-
rzadzania srodowiskowego), OHSAS
18001:2007 (system zarzadzania hi-
gieng i bezpieczenstwem prac). Na-
sze do$wiadczenie, jakos¢ ustug oraz
produktow zostaty poparte zarow-
no certyfikatami i Swiadectwami, jak
i uznaniem naszych miedzynarodo-
wych partneréw.

EK: Pod koniec 2013 r. ukonczyli-
Scie Panstwo budowe nowoczesnej

'l' = Sy

Wytwoérnia konstrukcji stalowych Grupy Vistal zlokalizowana na Nabrzezu Indyjskim

wytworni konstrukcji stalowych
na Nabrzezu Indyjskim. Czym sie
ona wyroéznia?

RM: Budowa hali zostata zakonczo-
na na przetomie listopada i grud-
nia 2013 r. W styczniu 2014 r. uzyska-
lismy pozwolenie na uzytkowanie i juz
rozpoczeliSmy produkcje. To unikato-
wy obiekt w basenie Morza Battyckie-
go. Zadaszona hala o wymiarach
212 x 62 m (dlugosc¢ x szerokos¢), wy-
sokosci 34 m, wyposazona w nowo-
czesny sprzet umozliwi nam realiza-
cje najbardziej ztozonych, wielkogaba-
rytowych konstrukcji stalowych gtow-
nie dla segmentu marine-offshore. Juz
widzimy wsrod globalnych koncer-
néw duze zainteresowanie warunkami
technicznymi hali.

EK: Co jest najwieksza sita Grupy
Vistal?

RM: Nasza pozycja to wynik przemy-
Slanej i konsekwentnie realizowane;j
strategii. Bogata i kompleksowa oferta
stanowi istotng przewage konkurencyj-
ng Grupy. Jestesmy cenieni za jako$¢
i kompetencje w wysokospecjalistycz-
nych branzach. Posiadamy korzystng
lokalizacje — dostep do nabrzezy —
umozliwiajgcg bezposredni transport
wykonanych konstrukcji drogg wodna.
Nowa hala produkcyjna dodatkowo
zwieksza naszg konkurencyjnosc,
umozliwiajac produkcje, przez caty rok,
najbardziej ztozonych elementow o wy-
jatkowo duzych rozmiarach. To uni-
katowy tego typu obiekt w Polsce
i w basenie Morza Battyckiego.

EK: Dziekuje za rozmowe. Zycze
realizacji planéw na miare Panstwa
oczekiwan.
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