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Ewelina Kowalko: W br. firma
SEMPRE Farby Sp. z o.0. obchodzi
15-lecie dzialalnosci. Prosze podsumo-
wad, jaki to byt dla Panstwa okres.

Waclaw Brachaczek: Startujac
od zera, skutecznie zbudowaliSmy roz-
poznawalno$¢ marki, a takze firmy
SEMPRE Farby jako osrodka innowa-
cyjnego. JesteSmy postrzegani jako fir-
ma o stabilnej pozycji, majaca w swoim
asortymencie ok. 70 produktow prze-
znaczonych do stosowania w budownic-
twie. Dzigki wlasnemu zapleczu badaw-
czo-rozwojowemu elastycznie reaguje-
my na potrzeby klientow, zwigkszajac
sukcesywnie asortyment o nowe specja-
listyczne produkty.

EK: Z perspektywy lat, co Pana zda-
niem jest obecnie najwigkszq silq firmy?

WB: Jest nig jako$¢ produktoéw i na-
stawienie na zaspokajanie potrzeb klien-
tow. Dysponujemy wlasnym potencja-
fem, umozliwiajacym wytwarzanie uni-
katowych produktow z najwyzszej pot-
ki technologicznej. Zespot pracownikow
SEMPRE Farby prowadzi specjalistycz-
ne szkolenia dla wykonawcow, dziatalno$é
doradcza, a takze uczestniczy w realizacji
projektow inwestycyjnych. Wspoltpracu-
jemy z kluczowymi dostawcami technolo-
gii oraz placowkami naukowymi w kraju
i za granica. Motorem dzialania firmy sa
nowe wyzwania i ich realizacja.

EK: Jak zmienial si¢ asortyment wy-
robow firmy przez 15 lat dzialalnosci?

WB: Firma SEMPRE Farby rozpo-
czela dziatalno$é od produkceji tynkow
cienkowarstwowych i farb elewacyj-
nych. Nastgpnie poszerzyliSmy pro-
dukcje o farby i system dekoracyjny do
wnetrz. Korzystajac z pomocy unijnej,
wybudowali§my halg produkcyjna oraz

Innowacyjnosc

jest wpisana

w polityke naszej firmy

kupili$my nowa lini¢ technologiczna
do produkcji suchych zapraw i w kolej-
nych latach poszerzyliémy asortyment
o produkty do renowacji obicktow za-
bytkowych. Ostatnig nasza inwestycja
bylo uruchomienie linii produkcyjnej
styropianu. Duzy nacisk kladziemy na
ochrong $rodowiska naturalnego zar6w-
no przez stosowanie odpowiednich $rod-
kow, jak i oferowanie nowych materialow
niezawierajacych rozpuszczalnikow.

EK: W 2015 r. wprowadziliscie Pan-
stwo na rynek System Renowator do bu-
dynkow zabytkowych. Jakimi cechami
charakteryzujq sie produkty 7 tej linii?

WB: System Renowator to: produk-
ty do odtwarzania barier przeciwwilgo-
ciowych budynkéw w pionie i w pozio-
mie; tynki renowacyjne hydrofobowe
i zdolne do dhugoletniej akumulacji soli;
zaprawy sztukatorskie oraz specjalistycz-
ne wyroby malarskie pozwalajace od-
tworzy¢ historyczna kolorystykg. System
Renowator zostat pozytywnie oceniony
przez Naukowo-Techniczna Grupg Robo-
cza ds. Utrzymania Budowli i Ochrony
Zabytkow (WTA) w Weimarze. Wszyst-
kie wyroby posiadaja certyfikat WTA.

Produkty z tej linii spetniaja wymaga-
nia konserwatordw, architektow oraz po-
zostatych 0s6b zajmujacych si¢ zacho-
waniem dziedzictwa kulturowego. Cha-
rakteryzuja si¢ zdolnoscia do akumulacji
soli i odporno$cia na wykwity, uzyskana
dzigki odpowiednio dobranej liczbie
i wielkosci porow w poszczeg6lnych ele-
mentach systemu oraz hydrofobowosci
zasadniczej warstwy tynku renowacyj-
nego. Zapewniaja tatwe odparowywanie
zgromadzonej w murze wilgoci dzigki
duzej dyfuzyjnosci systemu.

Na przestrzeni lat poddano renowacji
wiele obiektow zabytkowych. Na szcze-
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Z dr. hab. inz. Wactawem Brachaczkiem, Prezesem firmy SEMPRE Farby Sp. z 0.0.,
rozmawia Ewelina Kowatko

g0lna uwagg zastuguje klasztor w Bieni-
szewie, gdzie zastosowano nasze pro-
dukty do odtworzenia bariery przeciw-
wilgociowej, zestaw tynkdw renowacyj-
nych oraz zaprawy do wykonania ele-
mentow sztukaterii.

EK: Firma SEMPRE Farby realizu-
je projekt badawczo-rozwojowy pt.
wMaterialy termoizolacyjne o zmniej-
szonej przewodnosci cieplnej zawiera-
Jace grafen”. Jakie korzysci da zastoso-
wanie grafenu w termoizolacji?

WB: W ostatnich kilkudziesigciu
latach producenci styropianu praco-
wali nad poprawa wlasciwosci izolacyj-
nych. Pojawit si¢ m.in. styropian grafi-
towy, w przypadku ktérego udato si¢
zmniejszy¢é wspotczynnik przewodze-
nia ciepta A do 0,031 — 0,033 W/(m'K).
Natomiast wspolne badania inzynie-
row firmy SEMPRE Farby z naukowca-
mi z Zaktadu Inzynierii Materiatowe;j
Akademii Techniczno-Humanistycznej
w Bielsku-Biatej umozliwity produkcje
materialu termoizolacyjnego o jeszcze
mniejszym wspotczynniku A, tj. ponizej
0,030 W/(m'K). Uzyskano to przez wpro-
wadzenie grafenu do technologii pro-
dukcji ptyt styropianowych. Pozwoli to
na zmniejszenie grubosci warstwy ter-
moizolacyjnej, a w efekcie da nowe
mozliwo$ci kreowania przestrzeni przez
architektow.

EK: W jaki sposob dbacie Panstwo
o0 jakos¢ swoich produktow i ustug?

WB: Bardzo dobra jako$¢ produktow
iustug jest dla naszej firmy priorytetem.
Mamy Certyfikowany Systemem Zakta-
dowej Kontroli Produkcji. Oznacza to,
ze procedury przeprowadzania kontroli
oraz nasze laboratoria sa pod statym
nadzorem notyfikowanych jednostek, do
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ktérych naleza m.in. Polskie Centrum
Badan i Certyfikacji SA w Gdansku, In-
stytut ds. Testow 1 Badan w Pradze, BBA
— British Board of Agrément w Wielkiej
Brytanii, NSAI — Irish Agrément Board
w Irlandii. Wraz z rozpoczgciem produkeji
styropianu uruchomili$émy nowoczesne
laboratorium, ktore zostato wyposazone
w najnowszej generacji urzadzenia do
badania wlasciwosci styropianu. Wazna
rolg w zapewnianiu bardzo dobrej jako-
ci produktow i swiadczeniu wysokiej
jako$ci ustug penig pracownicy. Prowa-
dzimy szkolenia branzowe, ktore podno-
szg ich kompetencje zawodowe.

EK: Jakie sq kanaly dystrybucji
Panstwa wyrobow?

WB: Nasza oferte kierujemy do in-
westorow zajmujacych si¢ budowa. re-
montem, modernizacja i renowacja
obiektow zabytkowych. Kazdy klient
jest dla nas wazny i obstugiwany przez
kompetentny zespot. Na polskim rynku
dziata ok. 300 punktow dystrybucyj-
nych, w ktorych znajduja sig nasze mie-
szalniki. Wspotpracujac bezposrednio

z architektami, konserwatorami zabyt-
kow, firmami budowlanymi i ,,ambasa-
dorami” systemow renowacyjnych mar-
ki SEMPRE, przeprowadziliémy reno-
wacje kilkudziesigciu obiektow zabyt-
kowych bedacych pod kuratelg konser-
watorow zabytkow. W Polsce jeste$my
obecni we wszystkich szesnastu woje-
wodztwach, zatrudniamy czternastu
przedstawicieli handlowych. Dla kilku
partneréow biznesowych produkujemy
materialy pod wtasna marka klienta.

EK: Czy eksportujecie Paristwo wy-
roby na rynki zagraniczne? Ktore z nich
sq najbardziej perspektywiczne i czy
planujecie ekspansje na inne rynki?

WB: Wplyw na popularno$¢ naszych
wyroboéw ma ich bardzo dobra jakos¢,
ekonomicznos$¢ oraz korzystna lokaliza-
cja firmy. Marka SEMPRE jest rozpo-
znawalna na terenach przygranicznych
Czech i Stowacji podobnie jak w Pol-
sce. Krajowi fachowcy wykonujacy pra-
ce budowlane za granica korzystajg ze
sprawdzonych polskich produktow,
w tym oferowanych przez SEMPRE Far-

by. W efekcie jesteSmy obecni w Irlandii,
Belgii, Danii, Anglii oraz na Litwie
1w Niemczech. Coraz wigksza popular-
nos¢ produktow firmy SEMPRE wzbu-
dza rowniez zainteresowanie lokalnych
dystrybutoréw. JesteSmy dobrze przygo-
towani do dalszej ekspansji. Posiadamy
certyfikaty uprawniajace do sprzedazy
na rynkach europejskich, takie jak BBA
w Anglii czy NSAI w Irlandii.

EK: Jakie sq plany rozwoju firmy
SEMPRE Farby na najblizsze lata?

WB: Chcemy jeszcze mocniej zaan-
gazowac si¢ we wspolpracg z sieciami
takimi, jak PSB, GHB czy Majster. Je-
steSmy przygotowani na dynamiczny
wzrost sprzedazy, kiory bedzie wymagat
dodatkowych srodkéow finansowych.
Gwarantujemy kompleksowsq, solidng
i terminowa obstuge. Zaopatrzymy
potencjalnych klientow w pelen asorty-
ment wyrobow niezbgdnych do prac
wykonczeniowych i remontowych.

EK: Dzigkuj¢ za rozmowe i Zycze
wielu sukcesow w kolejnych latach.
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